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I PROTAGONISTI DEL FORUM
INNOVATION SPEECH - CREATE, ENGAGE AND MONETIZE:
LA NUOVA PIATTAFORMA DI ADOBE PER IL DIGITAL MARKETING

GIUSEPPE BORGONOVO
Solution Consultant Manager, Digital Marketing
Adobe Systems Italia

Giuseppe Borgonovo entra in Adobe Systems nel
gennaio 2007 con la carica di Pre-Sales Technical
Manager per la Southern Region e attualmente è
Solution Consultant Manager, Digital Marketing, di
Adobe Systems Italia. Nel suo ruolo, è responsabi-
le, dell’area del Digital Marketing per il mercato ita-
liano; si occupa quindi delle soluzioni Adobe che
consentono alle imprese di ottimizzare il ROI del-
le iniziative di comunicazione e marketing digita-
li, attraverso dati misurabili in tempo reale sul
comportamento degli utenti sui siti web, sul cana-
le mobile, nei social network e in altri canali offli-
ne. Il suo ingresso in Adobe segue la quadrienna-
le esperienza in Symantec, dove ha ricoperto il ruo-
lo di Pre-Sales Manager. In precedenza ha lavora-
to come Project Leader in ABM, società di consu-
lenza strategica e direzionale, ma il percorso pro-
fessionale più importante deriva da IBM e Lotus, do-
ve ha operato per oltre 15 anni occupando diver-
si incarichi manageriali. In particolare, in Lotus
Development Italia, ha gestito il gruppo di Consu-
lenti e Project Manager dedicati allo sviluppo di pro-
getti architetturali ed applicativi in ambiente Domi-
no. Nato a Seregno nel 1962, Borgonovo è laurea-
to in Economia e Commercio.


