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“LA NUVOLA DELLE COSE”

Metering, security, lift control, gaming & vending ma-
chine management, mobile POS, automotive e alarms
monitoring sono solo alcuni dei principali ambiti appli-
cativi che stanno generando una costante crescita a dop-
pia cifra della diffusione dell””Internet of Things”.

La manifestazione di questo trend avviene attraverso
dispositivi tangibili (come i consumer electronic goods)
ed intangibili (quali i sensori) che abilitano servizi mul-
ticanali: per esempio la black-box contenuta nella mac-
china, oltre a fornire servizi automotive, funge anche da
provider di info-traffic per apps disponibili su smartpho-
ne come Ia sveglia intelligente che si adatta automa-
ticamente ogni giorno in base al traffico del percorso stra-
dale casa-ufficio preimpostato dal Cliente. Questo
esempio mette in luce un passaggio critico sul tema pri-
vacy: se il cliente percepisce un reale beneficio attraver-
50 una user experience efficace, & generalmente dispo-
nibile a fornire il consenso ad essere localizzato.

Tutti questi dispositivi richiedono connetivita (wire-
less/mobile) e si sta passando dai devices “stand alo-
ne” (come il navigatore satellitare) a dispositivi avan-
7ati che interagiscono con i server dellazienda o di ter-
7e parti/content provider per fornire servizi a valore
aqqiunto rispetto ai dati trasmessi: telemobility /tele
monitoraggio, mobile health e altri.

La nuova offerta Nuvola It M2M Power rappresenta il
primo passo nel consolidamento di un nuovo posizio-
namento di Telecom Italia nel campo del M2M appli-
cativo: da provider di connettivita a provider di servi-
7i. Lofferta ha lobiettivo di aggiungere valore alla pro-
posizione di SIM e connettivita di Telecom lItalia, inte-
grando una serie di servizi di management del parco
SIM M2M del Cliente Azienda. La ‘Nuvola delle cose’ &
consequenza della necessita delle Aziende di rendere
piu efficaci ed efficienti i propri processi produttivi, re-
motizzando il controllo e 13 raccolta di informazioni re-
[ative ai propri asset. Al contempo rappresenta una le-
Va per creare nuove opportunita di business, aggregan-
do, ove possibile, anche lofferta dei partner applicati-
vi e dei fornitori di moduli, che non sono in grado di of-
frire analoghi servizi senza la piena collaborazione

con loperatore TLC. Altrettanto strategico per Telecom

Italia il presidio di offerte di energy management, co-

me sostegno al motore della green economy dell'in-

tero paese, monitorando consumi ed ottimizzando le
risorse energetiche, grazie all'accessibilita alle informa-
zioni e alla telegestione di apparati oggi semplificata
dalle apps, negli ambiti della domotica, degli impian-
ti industriali e in altri. Nuvola It Energreen & unofferta
che si avvale di una piattaforma tecnologica avanzata,
rivolta 3 tutte quelle aziende la cui bolletta energeti-

(3 rappresenta una voce rilevante di costo: aziende do-

tate di impianti produttivi, per esempio dei settori del-

la produzione industriale e della trasformazione (side-
rurgico, petrolchimico, costruzioni), aziende con impor-

tanti sedi direzionali caratterizzate da tematiche di

building/facility management oppure imprese della di-

stribuzione e/o dotate di reti commerciali di proprie-

ta distribuite sul territorio caratterizzate da temi di fa-
cility management (GDO, retail, banking, logistica).

La soluzione e costituita da:

- un'infrastruttura di monitoraggio ed alerting che, at-
traverso I'installazione di sensori di ultima genera-
zione, effettua I3 raccolta dei dati di ordine ambien-
tale (temperatura, umidita e luminosita) e del con-
sumo energetico degli impianti, sulla base dei qua-
li proporre politiche di risparmio energetico ad hoc;

- un sistema di energy management remoto per la ge-
stione e |'analisi dei dati raccolti che consente diin-
dividuare aree di inefficienza assicurando anche il
controllo dei costi associati alle forniture (bollette);

- un sistema di audit on-site per fornire, attraverso
analisi sul campo, la definizione di una politica di ef-
ficienza energetica e Ia predisposizione di proget-
ti che permettano risparmi e che siano al tempo
stesso remunerativi.

II'uolo di Telecom Italia in questo scenario & quello di

fornire un servizio end-to-end, grazie alle proprie in-

frastrutture core di TLC e alle piattaforme e servizi in
cloud della Nuvola Italiana, curando tutte le fasi del ci-
clo di vita, dalla progettazione di soluzioni custom per

i Clienti, al monitoraggio delle comunicazioni, alla ge-

stione della Qos, al trattamento dei dati in modo si-

curo, fino all‘assistenza finale al Cliente.
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